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ESCUELA DE VERANO DE
ADMINISTRACION Y DIRECCION
DE EMPRESAS DE SIERO

Il COMO NEGOCIAR CON ENTIDADES BANCARIAS
CODIGO 01
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Gratuito paratrabajadores
en activo(*)

DURACION INSCRIPCION

CONTENIDOS FORMATIVOS:

MODULO 1
TECNICAS DE NEGOCIACION

1. Definicion y objetivos de la negociacion

Habilidades del negociador
Tipos y estrategias de negociacion

Bandas de negociacion

a kb 0N

Fases de la negociacion

MODULO 2
DEPOSITOS:

- Cuentas corrientes

- Libretas de ahorro

- Imposiciones plazo fijo
FINACIACION CORTO PLAZO:

- Crédito

- Descuento comercial
- Anticipo de créditos comerciales

- Factoring

- Confirming
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FINANCIACION LARGO PLAZO

- Préstamos

- Leasing
- Renting
GESTION DE COBROS:

- Recibos domiciliados (cuaderno -19)

- TPV
AVALES

IMPARTE:
FORMADOR JOSE MARIA MARTINEZ
FORMADOR JOSE LUIS PEREIRO

(*) Curso gratuito dirigido para trabajadores en activo.

Documentacion necesaria: vida laboral del alumn@, solicitada en la Seguridad Social




