EVADES

EVADES 2010 X1l EDICION

e 7\ “»
ESCUELA DE VERANO DE
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CURSO TECNICAS DE VENTAS EN ENTORNOS

COMPLEJOS

CODIGO 07

Martes 20 al

FECHAS HORARIO pEHeOR-R{0N0]0)

viernes 23 de julio
DURACION 16 h INSCRIPCION 100 €

CONTENIDOS FORMATIVOS:

Habilidades para la venta

Gestion del contacto inicial: 4X20
Preparacion: manejo de preguntas

Preparacion Il: como optimizar una presentacién comercial

o~ w0 NP

Argumentacion:
eCaracteristicas
eVentajas
eBeneficios
6. Manejo de objeciones
7. Cierre:
eSefales de cierre
oCierres parciales
eTécnicas de cierre
8. Casos practicos / Teatros de ventas

9. Bibliografiay fuentes

IMPARTE: FIDA CONSULTORES

FORMADOR JOSE MARIA MARTINEZ

TIf: 98522 04 19 Fax: 985 96 42 26 E-mail: info@evades.org




